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Informatii personale

Nume / Prenume

Adresa
Telefon
E-mail(uri)

Nationalitate
Data nasterii

Sex

Experienta profesionala

Perioada
Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati
principale

RUSU DANIEL

rusumdaniel@gmail.com; danielrusul5@yahoo.com
Romana
04/05/1974

masculin

2021-prezent
Area Sales Manager

Gestionarea problemelor zilnice de afaceri, gestionarea asociatiilor de
companii si recunoasterea oportunitatilor de afaceri. Asumarea
responsabilitatii individuale pentru P&L, vanzari si marketing, achizitii,
contractare si negocieri.


mailto:rusumdaniel@gmail.com

Numele si adresa
angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul
de activitate

Perioada

Functia sau postul ocupat
Activitati si responsabilitati
principale

Numele si adresa
angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul
de activitate

Grupul Rubix distribuie o gama larga de produse industriale ca OEM sau
pentru MRO si este reprezentat in Europa de reteaua Rubix dar si de jucatori
nationali puternici, precum Orexad si Anfidis in Franta, Zitec in Germania,
Biesheuvel Techniek in Tarile de Jos, D'hont in Belgia, Giner si Julsa in Spania,
Minetti Tn Italia, Montalpina in Elvetia, Robod in Polonia si Brammer in
Romania. Grupul Rubix reprezinta cel mai mare distribuitor industrial dupa
cota de piata si singurul cu amprenta paneuropeand, detinand toate marcile
premium. Este un grup multi-specialist, oferind produse si servicii, sustinute
de o afacere digitala in crestere. Cu o cifra de afaceri de 2,6 miliarde EUR in
2021, Rubix este cel mai mare furnizor din Europa de produse si servicii de
intretinere, reparatii si revizii industriale (MRO). Cele peste 750 de locatii
din 22 de tari ofera expertiza in specificarea, furnizarea si instalarea unei
game de componente industriale fara egal, cu expertiza personalizatd pentru
toti clientii.

RUBIX RO SRL 400641, Str. B-dul Muncii nr. 257,
Cluj-Napoca

Sales Management

2012-2021

Area Sales Manager

Coordonarea activitatii de vanzari in zona de activitate in conformitate cu
politica de vanzari, cifra de vanzari si profitul din vanzari in zona de
acoperire in fiecare luna. Coordonarea echipei de vanzari (activitatea
agentilor de vanzari, relatia cu clientii si distribuitorii, vinzarea In magazine
etc.). Asigurarea unui echilibru permanent al costurilor operationale.
Coordonarea zonei din subordine ca pe un centru de profit. Asigurarea
existentei stocurilor de custodie In magazinele din zona si la nivelul
distribuitorilor. Efectuarea periodica a vizitelor la clientii strategici ai
companiei si la distribuitori in vederea obtinerii de feedback in urma
aplicarii procedurilor. Dezvoltarea colabordrii cu partenerii si furnizorii
externi si interni. Stabilirea relatiilor de dezvoltare cu noi parteneri, clienti
etc.

S.C. NOVO TECH SA 407035, Strada Libertatii, nr. 21, Apahida, Jud.
Cluj.

Sales Management



Perioada
Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati
principale

Numele si adresa
angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul de
activitate

Perioada

Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati
principale

Numele si adresa angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul de
activitate

2007-2012
National Sales Manager

Start-up. Activitatea completa de vanzari la nivel national.

Coordonarea departamentelor de marketing, management, achizitii si sales
suport; elaborarea sistemelor de evaluare si motivare a personalului din
vanzari; gestionarea si dezvoltarea permanenta a portofoliului de clienti;
identificarea si implementarea de noi strategii de vanzari la nivelui firmei;
planificarea, coordonarea si utilizarea eficientd a resurselor umane,
financiare si logistice alocate pentru indeplinirea obiectivelor de vanzari;
intocmirea si gestionarea bugetului anual de venituri si cheltuieli la nivelul
companiei; optimizarea retelei de distributie; elaborarea de analize si
rapoarte specifice catre bordul companiei; implementarea abilitatilor de
delegare a sarcinilor si responsabilitatilor echipei de vanzari.

S.C. PAPYRUS ROMANIA SRL 061334, B-dul Timisoara nr. 90, sector
6, Bucuresti.

Sales Management

2005-2007

Sales Manager

Activitatea completa de vanzdri pe tara: coordonarea
departamentelor de marketing, achizitii, sales management;
elaborarea sistemelor de evaluare si motivare a personalului din
vanzari; gestionarea si dezvoltarea permanenta a portofoliului de
clienti la nivel national; elaborarea si implementarea de noi strategii
de vanzari la nivelul companiei; planificarea, coordonarea si utilizarea
eficienta a resurselor alocate pentru indeplinirea obiectivelor de
vanzari; Intocmirea si gestionarea judicioasa a bugetului anual de
venituri si cheltuieli la nivelul companiei; optimizarea retelei de
distributie la nivel national si local;

S.C. EUROPAPIER ROMANIA SRL 077096, Km 13, Business Park
A1, Cladirea F1, Sat Dragomiresti-Deal, Comuna Dragomiresti Vale
Calea Bucuresti Al.

Sales Management



Perioada

Functia sau postul ocupat

Activitati si responsabilitati
principale

Numele si adresa angajatorului

Tipul activitatii sau sectorul
de activitate

Educatie si formare

Perioada

Calificarea/diploma obtinuta

Disciplinele principale
studiate / competentele
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de
Tnvatamant/furnizorul de
formare

2001-2005

Sales Manager

Activitatea completa de vanzari la nivelul filialei din Bucuresti:
elaborarea sistemelor de evaluare si motivare a personalului din
vanzari; gestionarea si dezvoltarea permanenta a portofoliului de
clienti a filialei din Bucuresti; identificarea si implementarea de noi
strategii de vanzari la nivelul companiei; planificarea, coordonarea si
utilizarea eficientd a resurselor alocate pentru Iindeplinirea
obiectivelor; optimizarea retelei de distributie la nivelul filialei din
Bucuresti si zonele limitrofe; intocmirea de analize si rapoarte
specifice catre bordul companiei.

S.C. ROMANIAN PAPER DISTRIBUTION SRL 030352, B-dul
Basarabia nr. 256, sector 3, Bucuresti.

Sales Management

2018-2024

doctorand

Domeniul de Studii Universitare de Doctorat: Management

Titlul temei de cercetare: INFLUENTA INOVARII ASUPRA
MANAGEMENTULUI STRATEGIC AL IMM-URILOR DIN ROMANIA / THE
INFLUENCE OF INNOVATION ON STRATEGIC MANAGEMENT IN SMES IN
ROMANIA

Academia de Studii Economice din Bucuresti, Scoala Doctorala de
Management



Perioada

Calificarea/diploma obtinuta

Disciplinele principale
studiate/competentele
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de
invatdamant/furnizorului de
formare

Perioada
Calificarea/diploma obtinuta
Disciplinele principale

studiate/ competentele
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de
invatdmant/furnizorului de
formare
Perioada
Calificarea/diploma obtinuta
Disciplinele principale

studiate/competentele
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de
invatamant/furnizorului de
formare

Perioada

Calificarea/diploma obtinuta

2015-2017

Studii Aprofundate-Master-Managementul Afacerilor Mici si Mijlocii;
Diploma de absolvire

Organizatia si Managementul bazat pe cunostinte, Tendinte moderne in
informatizarea IMM-urilor, Managementul prin Proiecte, Managementul
Schimbarii, Studii de Fezabilitate si Planuri de Afaceri, Managementul
Strategic, Audit Operational .

Academia de Studii Economice din Bucuresti-Facultatea de Management

2012-2015
Licentiat In Stiinte Economice / Diploma de Licenta

Management, Analizd Economico-Financiara, Contabilitate Financiarg,
Fundamentele Managementului Organizatiei, Metodologii Manageriale,
Analiza Strategica de Mediu Concurential, Managementul Comunicarii,
Managementul Resurselor =~ Umane, Managementul Serviciilor,
Managementul achizitillor si desfacerii, Evaluarea Intreprinderii,
Managementul Productiei, Managementul Investitiilor, Managementul
Operational al Productiei, Modelare Economica, Marketing, Management
Comparat.

Academia de Studii Economice din Bucuresti-Facultatea de Management

1998-2000

Studii Aprofundate-Master-Biosensori In monitorizarea mediului
Diploma de absolvire

Aplicarea  metodelor analitice de analiza (  spectrometrice,
spectrofotometrice, voltametrice, cromatografice etc. ) In determinarea

calitativa si cantitativa a substantelor nocive din mediul inconjurator:
hidrocarburi, cianuri, substante minerale si organice etc.

Universitatea Bucuresti-Facultatea de Chimie

1993-1997

Licentiat al Facultatii de Chimie, Universitatea Bucuresti / Diploma de
Licenta



Disciplinele principale
studiate/competentele
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de
invatamant/furnizorului de
formare

Perioada
Calificarea/diploma obtinuta
Disciplinele principale
studiate/competentele
profesionale dobandite
Numele si tipul institutiei de
Tnvatamant/furnizorului de

formare

Membru Tn comitete de
organizare sau stiintifice ale
unor conferinte studentesti

Membru Tn organizatii
profesionale

Activitati sociale si culturale

Alte rezultate

Aptitudini si competente
personale

Limba materna

Studii universitare-Specializare Biochimie Tehnologica: Metabolisme,
Enzimologie, Biochimie, Matematica, Fizica, Biofizica, Chimie-Fizic3, Chimie
Organicd, Chimie Anorganica, Metale, Chimie Analiticd, Anatomie Vegetal3,
Anatomie Animala, Metode analitice de determinari calitative si cantitative
aplicate iIntr-o serie de procese metabolice fundamentale, Fiziologie
Vegetala, Fiziologie Animald, Compusi naturali si de semisintez3,
Virusologie, Microbiologie, Genetica Moleculara, Biomolecule, Tehnologie
Chimica. Efectuarea de stagii de pregatire in Institutul Oncologic Bucuresti,
Institutul Cantacuzino si Institutul Pasteur.

Universitatea Bucuresti-Facultatea de Chimie

1988-1992

Diploma de bacalaureat

Biologie-Chimie-Fizica

Liceul Teoretic "C.A. Rosetti ”, Bucuresti.
Institutie de invatamant liceal

Nu este cazul

Nu este cazul

Romana



Limbi straine cunoscute

Autoevaluare

Nivel european (*)

Limba engleza

Limba franceza

Competente si abilitati sociale

Competente si aptitudini
organizatorice

Competente si aptitudini de
utilizare a calculatorului

Permis de conducere

Engleza, Franceza

intelegere Vorbire Scriere
Ascultare Citire Participare | Discurs oral
la
conversatie
Utilizator Utilizator Utilizator Utilizator .
. ) Utilizator
B2| Indepen- | C1| experi- B2 Indepen-|B2| indepen- | B2 independent
dent mentat dent dent p
A2 Utilizator A2 Utilizator A2 Utilizator A2 Utilizator Utilizator
elementar elementar elementar elementar elementar

(*) Cadrului european comun de referintd pentru limbi

Abilitati si aptitudini de comunicare si negociere, de creare a unui climat
psihosocial deschis, disponibilitate pentru munca in echipa, corectitudine,
perseverentd, abilitdti de consiliere, adaptare la situatii noi, Indrumare,
adaptabilitate la medii multiculturale, responsabilitate, capacitate de a gandi
social si economic. Aceste aptitudini, abilitati si competente sunt dobandite
in cadrul activitatilor desfasurate in companii de prestigiu din mediul privat
din Romania. Fire sociabilg, prietenoas3, integrare facild In diverse colective
de munca, proactivitate, tenacitate, constiinciozitate, rezistenta la efort
indelungat, abilitatea de a lucra cu calm si eficientd in conditii de stres,
adaptare la un ritm rapid de lucru.

Activitatile economice din mediul de afaceri mi-au permis dobandirea unor
aptitudini si competente organizatorice specifice: gandire strategica,
capacitate de analiza, sinteza si previziune, flexibilitate, capacitatea de a
respecta termenele limita de finalizare a rapoartelor, disponibilitate la efort
si capacitatea de a antrena echipa pentru atingerea obiectivelor, coordonare
si planificare.

Operare PC : MS Office, Internet, Outlook, Mentor; SAP Business One

Categorie B din anul 1994.
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